4
БИЗНЕС-ПЛАН

для осуществления индивидуальной предпринимательской деятельности или деятельности налогоплательщика налога на профессиональный доход, представляемого малоимущим гражданином в целях получения государственной социальной помощи на основании социального контракта

Раздел I. Резюме проекта

	№ п/п
	Наименование показателя
	Показатель
	Единица измерения

	1.
	Старт проекта (месяц, год)
	
	мм.гггг

	2.
	Потребность в финансировании, в том числе:
	
	рублей

	2.1.
	Собственные средства
	
	рублей

	2.2.
	Средства социального контракта
	
	рублей

	3.
	Чистая прибыль за весь период реализации социального контракта
	
	рублей

	4.
	Средний размер ежемесячной чистой прибыли за период реализации социального контракта (с первого месяца получения прибыли)
	
	рублей

	5.
	Количество членов семьи/детей
	
	человек

	6.
	Период (срок) выхода из бедности (малоимущности) (через сколько месяцев после начала реализации социального контракта)
	
	месяцев



Раздел II. Аннотация проекта
__________________________________________________________________
__________________________________________________________________
__________________________________________________________________.
(Краткое описание того, почему принято решение заключить социальный контракт, какой планируется вид деятельности, почему именно в этой сфере, что изменится после реализации социального контракта)

Раздел III. Информационные данные 

1. Фамилия, имя, отчество (при наличии) __________________________
__________________________________________________________________.

2. Дата рождения _____________________________________________.

3. Адрес регистрации по месту жительства (пребывания) ____________
__________________________________________________________________.

4. Адрес фактического проживания ______________________________
__________________________________________________________________.

5. Телефон, е-mail _____________________________________________.

6. Резюме:
6.1. Образование, наименование образовательной организации, год окончания, специальность (профессия), квалификация) ___________________
__________________________________________________________________.
6.2. Опыт работы в запланированной деятельности _________________
__________________________________________________________________.
6.3. Дополнительные знания, умения, навыки, опыт в организации бизнеса ______________________________________________________________
__________________________________________________________________.

7. Занятость __________________________________________________
                                                                  официально трудоустроен/индивидуальный предприниматель/
__________________________________________________________________
осуществляет деятельность в качестве налогоплательщика налога на профессиональный
__________________________________________________________________
доход/не работает, (указать причину, по которой не работает)/мобилизованный участник
__________________________________________________________________.
специальной военной операции/участник специальной военной операции по контракту/другое
(выберите нужное)

8. Сведения о регистрации в качестве индивидуального предпринимателя (дата регистрации, наименование зарегистрировавшего органа или дата постановки на учет в налоговом органе в качестве налогоплательщика налога на профессиональный доход (далее соответственно – ИП, самозанятый, НПД) (если деятельность осуществляется): __________________________________
__________________________________________________________________.
8.1. Основной вид экономической деятельности по классификатору кодов внешнеэкономической деятельности (далее – ОКВЭД) (если деятельность осуществляется) ______________________________________________.
8.2. Дополнительный(е) вид(ы) экономической деятельности (если деятельность осуществляется) __________________________________________.
8.3. Система налогообложения (отметить и подчеркнуть):
☐ИП (патент, упрощенная система налогообложения (6%, 15%), общая система налогообложения, ИП на НПД);
☐крестьянско-фермерское хозяйство (далее – КФХ);
☐самозанятый.
8.4. Адрес места ведения бизнеса, площадь, стоимость аренды (периодичность уплаты) или право собственности (если деятельность осуществляется) ______________________________________________________________
__________________________________________________________________.

9. Наличие постоянного или дополнительного места работы, отличной от предпринимательской деятельности (организация, должность) __________
__________________________________________________________________
__________________________________________________________________.

10. Потребность в обучении/повышении квалификации (если планируется) с обоснованием (указать наименование и адрес образовательной организации, наименование, формат и продолжительность курса/программы, указать обоснование потребности в обучении) _____________________________
__________________________________________________________________
__________________________________________________________________.

11. Период заключения социального контракта и наименование мероприятия социального контракта (если ранее заключался социальный контракт) ____________________________________________________________.

Раздел IV. Общее описание бизнеса и продукта (товара, работы, услуги)

12. Наименование проекта ______________________________________
__________________________________________________________________.

13. Цели, задачи проекта, краткая характеристика проекта, готовность к началу его реализации _______________________________________________
__________________________________________________________________.


14. Текущее состояние проекта __________________________________
__________________________________________________________________.

15. Отличительные особенности продукции (товара, работы, услуги), уникальность предлагаемой продукции (товара, работы, услуги) (при наличии) ______________________________________________________________
__________________________________________________________________.

16. Вид деятельности по ОКВЭД ________________________________.

17. Система налогообложения (отметить и подчеркнуть):
☐ИП (патент, упрощенная система налогообложения (6%, 15%), общая система налогообложения, ИП на НПД);
☐КФХ;
☐самозанятый.

18. Сфера деятельности (выберите сферу деятельности, отметьте «галочкой»:
	☐Сфера логистики (перевозки, в т.ч. пассажирские) 
☐Сфера красоты 
☐Сфера юридических услуг 
☐Фото/видеоуслуги 
☐Сфера питания 
☐Сфера ремонта (одежды, обуви, оргтехники и т.д.) 
☐Сфера торговли 
	☐Сфера автомобильного обслуживания 
☐Сфера сельского хозяйства 
☐Сфера образования (в т.ч. репетиторство) 
☐Сфера туризма 
☐Сфера культуры 
☐Сфера спорта 
☐Сфера производства 
☐Иные направления 



19. Планируемый период (срок) регистрации в налоговом органе в качестве ИП, КФХ, самозанятого (нужное подчеркнуть) (заполняется, если деятельность не осуществляется) ________________________________________.

20. В чем заключается развитие ИП, КФХ, самозанятости (нужное подчеркнуть) (заполняется, если деятельность осуществляется) _______________
__________________________________________________________________.

21. Причина заключения нового социального контракта и причина неэффективности ранее реализуемого социального контракта (если ранее заключался социальный контракт) ______________________________________
__________________________________________________________________.


Раздел V. Производственный план

22. Адрес места ведения бизнеса, площадь, стоимость аренды (периодичность уплаты) или право собственности _____________________________
__________________________________________________________________.

23. Необходимость оборудования (дооборудования) помещения 
в соответствии с противопожарными требованиями и требованиями санитарно-эпидемиологического надзора для осуществления в нем деятельности (если есть необходимость, указать примерный перечень работ) ______________
__________________________________________________________________.

24. Наличие или необходимость требований к лицензированию на соответствующие виды деятельности, патентов, авторских прав, разрешений на торговлю, сертификат соответствия, гигиеническое заключение, согласования инспекций и т.п. и ориентировочный размер затрат на их получение ____
__________________________________________________________________.

25. Иные документы, необходимые для осуществления бизнеса (договор аренды, договор на вывоз ТБО, договор на уборку помещений, медицинские книжки для сотрудников, документы, подтверждающие квалификацию сотрудников и т.д.) ____________________________________
__________________________________________________________________.

26. Специфика ведения деятельности (сезонность, время работы и другие особенности, связанные со сферой бизнеса или используемыми ресурсами) _______________________________________________________________
__________________________________________________________________.

27. Значимость и актуальность выбранного вида деятельности ИП, КФХ, самозанятости (нужное подчеркнуть) для социально-экономического развития муниципального (городского) округа Ставропольского края (потребность территории/населения в товаре/услуге, емкость рынка, конкурентное окружение) ____________________________________________________
__________________________________________________________________.

28. Группы потребителей (потребительский сегмент) _______________
__________________________________________________________________.

29. Планируемый график работы (дней в неделю), в том числе с указанием часов в неделю ________________________________________________
__________________________________________________________________.

30. Наемные работники (с указанием количества, их должностей, оклада и месяца приема и способа оформления трудовых отношений) __________
__________________________________________________________________.

31. Оформление сделки с поставщиками/с покупателями товаров (услуг) ________________________________________________________.

32. Наличие основных средств, материально-производственных запасов, рекламы и иного для осуществления ИП, КФХ, самозанятости (нужное подчеркнуть): 
	№
п/п
	Наименование
	Технические характеристики* (при наличии)
	Количество



	1
	2
	3
	4

	1.
	Основные средства и материально-производственные запасы
	  
	  

	1.1.
	
	  
	  

	1.2.
	  
	  
	  

	...
	  
	  
	  



33. Дополнительная информация (имущественные обязательства, размещение и (или) продвижение продукции (товаров, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуни-кационной сети «Интернет», а также в сервисах размещения объявлений и социальных сетях с указанием активной ссылки на веб-страницу) __________________________________________________________________
__________________________________________________________________.

34. Планируемые затраты на реализацию проекта (необходимые основные средства, материально-производственные запасы, оборудование, производственный инвентарь, расходные материалы, мебель, имущественные обязательства, реклама и иное):
	№
п/п
	Наименование
	Технические характеристики (при наличии)
	Количество
	Стоимость
	Сумма, руб. 
	Поставщик, отличительные особенности поставщика (при необходимости)

	
	
	
	
	
	средства социального контракта
	собственные средства
	



	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.
	Основные средства и материально-производ-ственные запасы 
	  
	  
	  
	  
	  
	

	1.1.
	
	  
	  
	  
	  
	  
	

	1.2.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	...
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	2.
	Имущественные обязательства (аренда (до 15% назначаемой выплаты) 
	x
	x
	
	
	
	x

	2.1. 
	
	
	  
	  
	  
	  
	

	2.2. 
	
	
	  
	  
	  
	  
	

	...
	
	
	  
	  
	  
	  
	

	3.
	Расходы, связанные с подготовкой и оформлением разрешительной документации, необходимой для осуществления предпринимательской деятельности, на приобретение программного обеспечения и (или) неисключительных прав на программное обеспечение, а также на приобретение носителей электронной подписи (до 10% назначаемой выплаты) 
	x
	x
	
	
	
	x

	3.1.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	3.2.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	...
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	4.
	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуника-ционной сети «Интернет», а также в сервисах размещения объявлений и социальных сетях (до 5% назначаемой выплаты)
	x
	x
	
	
	
	x

	4.1.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	4.2.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	...
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	5.
	Обучение 
	  
	  
	  
	  
	  
	

	5.1.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	5.2.
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	...
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	

	6. 
	Постановка на учет в качестве ИП (самозанятого) (оплата государственных пошлин) (до 5% назначаемой выплаты)
	x
	x
	
	
	
	x

	7. 
	Иное
	
	
	
	
	
	

	7.1.
	
	
	
	
	
	
	

	7.2.
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	

	
	ИТОГО 
	x
	x
	x
	
	
	x



35. Дополнительная информация (предназначение приобретения основных средств, материально-производственных запасов и иного, а также обоснование их необходимости в процессе осуществления деятельности) ___
__________________________________________________________________.

36. Источники финансирования бизнес-плана:
	№
п/п
	Источник финансирования
	Сумма
(руб.)
	Доля от общей суммы затрат (процентов)



	1
	2
	3
	4

	1 
	Средства государственной социальной помощи на основании социального контракта 
	  
	  

	2 
	Собственные средства 
	  
	  

	3 
	Иные средства (банковский кредит, заем, ссуда и т.п.) 
	  
	  

	... 
	ИТОГО 
	  
	  



37. Срок реализации проекта ____________________________________.

38. Этапы организации деятельности, график закупки необходимых основных средств и материально-производственных запасов:
	Наименование этапа
	Период реализации

	
	

	
	



39. Предполагаемый срок окупаемости (месяцев) __________________.

40. Точка безубыточности ______________________________________

Раздел VI. Анализ рынка и конкурентов

41. Целевая аудитория, пол, возраст ______________________________
__________________________________________________________________.

42. Местоположение целевой аудитории (субъект Российской Федерации, населенный пункт) _____________________________________________
__________________________________________________________________.

43. Анализ конкурентов ________________________________________
__________________________________________________________________.

44. Преимущества перед конкурентами, наличие спроса на товар (услугу), является ли спрос устойчивым ____________________________________
__________________________________________________________________.

45. Анализ цен на рынке:
	№
п/п
	Наименование
	Предназначение
/обоснование
	Кол-во, шт.
	Варианты, руб.
на дату ______________


	
	
	
	
	эконом
продавец 1
	стандарт
продавец 2
	премиум
продавец 3

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	2. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	3. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	... 
	  
	  
	  
	  
	  
	  



Раздел VII. Маркетинговый план

46. Перечень производимой продукции (товара, работы, услуги) (планируемые (средние) показатели по осуществлению деятельности за месяц:
	№
п/п
	Наименование продукции (товара, работы, услуги)
	Ед. изм.
	Ко-во в месяц
	Цена за единицу, руб.
	Выручка*, руб.
	Прямые расходы (стоимость) на 1 ед., руб.
	Прямые расходы всего, руб.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	2. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	... 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	... 
	Итого в месяц 
	x
	x
	x
	  
	x
	  


________________
* Для расчета выручки по каждому наименованию товара необходимо умножить его количество на цену.

47. Основные потребители товаров (работ, услуг) ___________________
__________________________________________________________________.

48. Способы реализации продукции (товаров, работ, услуг), увеличения количества бизнес-показателей продукции (товаров, работ, услуг), рынки сбыта, реализации продукции (товаров, работ, услуг), наличие договоров поставки продукции (товаров, работ, услуг) с указанием их реквизитов _______
__________________________________________________________________.

49. Географические пределы сбыта продукции (товаров, работ, услуг) __________________________________________________________________
__________________________________________________________________.

50. Методы увеличения объема товаров (работ, услуг) (схема распространения товаров (работ, услуг), реклама (указать виды рекламы), иные методы стимулирования продаж) _______________________________________
__________________________________________________________________.

51. Меры по повышению конкурентоспособности продукции (товаров, работы, услуги) (наличие конкурентов) ________________________________
__________________________________________________________________.


52. Ежемесячные затраты
	№
п/п
	Наименование
	руб./мес.

	1
	2
	3

	1. 
	Аренда помещения 
	  

	2. 
	Транспортные расходы 
	  

	3. 
	Банковское обслуживание 
	  

	4. 
	Коммунальные платежи 
	  

	5. 
	Реклама 
	  

	6. 
	Затраты на лицензирование 
	  

	7. 
	Заработная плата персонала с фиксированными страховыми взносами
	  

	8. 
	Налоги 
	  

	... 
	  
	  

	... 
	ИТОГО 
	  



Раздел VIII. Финансовый план

53. Расчет прямых материальных затрат на единицу продукции (товара, работы, услуги) (при необходимости):
	Наименование продукции (товара, работы, услуги), затрат
	Сумма затрат/покупная стоимость
за 1 единицу, руб.
	Норма расхода (какое количество расходуется на 1 ед. продукта/услуги)
	Планируемый средний объем продаж продукции (товаров, работ, услуг)
	Сумма**, руб.



	1
	2
	3
	4
	5

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Итого
	х
	х
	
	


___________________
** Сумма рассчитывается как произведение покупной стоимости за 1 единицу на норму расхода или как произведение планируемого объема продаж на сумму затрат 
на 1 единицу.

Или 
Ценообразование (планируется предоставление следующих услуг): 
	Наименование
	Цена (руб.)

	
	

	
	



54. Экономическая эффективность проекта:

	№
п/п
	Показатель
	Месяцы 
	ИТОГО

	
	
	1 
	2 
	3 
	4 
	5 
	6 
	7 
	8 
	9 
	10 
	11 
	12 
	



	1. 
	Наименование месяца 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	2. 
	Выручка (доходы), руб. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	3. 
	Расходы, руб., в том числе: 
(перечисление расходов) 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	3.1. 
	Аренда  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	3.2. 
	Коммунальные услуги  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	3.3.
	Продвижение и реклама
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.4.
	Регистрационные сборы)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.5.
	Лицензия
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	….
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. 
	Прибыль/
убыток, руб. 

	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	5. 
	Налоги, руб. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	6. 
	Чистая прибыль, руб. 
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

	7.
	Чистая прибыль с нарастающим итогом, руб.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



55. Итоговые показатели
	№
п/п
	Показатель
	Ед. измерения
	Среднее значение за месяц
	Среднее значение за год

	1
	2
	3
	4
	5

	1. 
	Выручка от реализации 
	руб.
	  
	  

	2. 
	Себестоимость товаров/услуг 
	руб.
	  
	  

	3. 
	Расходы 
	руб.
	  
	  

	4. 
	Налоги 
	руб.
	  
	  

	5. 
	Чистая прибыль 
	руб.
	  
	  




Раздел IX. Оценка (анализ) рисков
56. Оценка (анализ) рисков:
	№
п/п
	Наиболее вероятные риски
	Меры по предотвращению рисков

	1
	2
	3

	1. 
	  
	  

	2. 
	  
	  

	... 
	  
	  










Раздел X. Заключение

57. Перспективы реализации бизнес-плана ________________________.

58. Планируемый среднемесячный доход гражданина (семьи) после завершения срока действия социального контракта от деятельности __________________________________________________________________
__________________________________________________________________.

Раздел XI. Приложения и дополнения

59. К бизнес-плану по реализации мероприятия по осуществлению индивидуальной предпринимательской деятельности прилагаю следующие документы: 
	№
п/п
	Наименование документа
	Количество 
листов

	  
	  
	  

	  
	  
	  



60. Дополнительная информация ________________________________
__________________________________________________________________.


	
«___»__________20__ г. 
	 


	
	(подпись заявителя) 





______________

